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Cashfree / Debtfree

Die Überleitung vom Enterprise Value zum Equity Value oder 
ein Target ohne Liquidität?

Ein echter Fall
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Multiplikatoren

„Vergleichbare 
Unternehmen sollten 
einen ähnlichen Preis 

erzielen“

Typische Bezugsgrößen
 x-facher Umsatz
 x-facher EBITDA
 x-facher EBIT

Bewertung im Rahmen von M&A Transaktionen

DCF-Verfahren 
(Discounted

Cashflow) ggf. 
kombiniert mit LBO-

Modell

„Für die Vergangenheit 
gibt der Kaufmann 

nichts“
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Unterneh-
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Ewige Rente
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Der Bewerter in unterschiedlichen Rollen und Funktionen –
ein Erfahrungsbericht
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Bewerter als Berater

 Kaufvertrag

Bewerter als unabhängiger 
Sachverständiger

 Methode und Parameter

 Partei, Argumentation

 Kaufvertrag

 Methode und Parameter

 Marktüblichkeit
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Dr. Anke Nestler
Diplom-Kauffrau
Geschäftsführende Gesellschafterin
Ö.b.u.v. Sachverständige für Unternehmensbewertung sowie für 
die Bewertung immaterieller Vermögenswerte (IHK Frankfurt/M.)

Westendstraße 28 Telefon: (+49) 69 4609 659 – 51
60325 Frankfurt am Main Telefax: (+49) 69 4609 659 – 70

Mobil:    (+49) 174 – 304 84 20
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